
B S  C o m m i s s i o n s  P r o

Ac
qu

is
� 

e 
Ve

nd
ite



�

Contabilità e Finanza

Acquis� e Vendite

Magazzino e Produzione

Commesse e Proge�

Strumen� di Integrazione

Microso� Dynamics 365 Business Central è l’ERP che conne�e
persone e processi in una sinergica soluzione, unica nel suo genere.

BS ha sinte�zzato molteplici e decennali esperienze nella realizzazione
di estensioni personalizzate che, integrate con Business Central,
forniscono una risposta puntuale ed esaus�va alle esigenze delle aziende, 
operan� in diversi se�ori: Agroalimentare, Automo�ve, Manifa�uriero, 
Fashion, GdO, Servizi Professionali, Turismo e Produzioni Televisive.

Le nostre APP diventano uno strumento strategico e completo,
per un’o�male ges�one dei processi di ciascuna area aziendale:



BS Commissions Pro

Cerchi un modo per semplificare
il calcolo e la liquidazione delle provvigioni?

Risparmia tempo e denaro con la nostra app!

In che modo viene effe�uato il processo di
liquidazione delle provvigioni?

BS Commissions Pro ges�sce gli agen� con logica mul�livello (Agente e 

Capo Area), offrendo la possibilità di configurare il calcolo delle spe�anze 

da riconoscere agli agen� in funzione di

molteplici criteri, quali la classe merceologica delle referenze di magazzino, 

la �pologia di mercato servito, le logiche di applicazione della scon�s�ca.

Basato sull'impiego dei principali metodi in uso nella prassi aziendale

(fa�urato, incassato), il processo di liquidazione delle provvigioni potrà 

essere eseguito in base a criteri differenzia� per agente ove necessario, 

è possibile anche considerare e riconoscere impor� una tantum 

(bonus, storni).



Calcolo delle provvigioni

Il primo passo: definizione della forza vendita

Tu�e le informazioni che riguardano il rapporto con la forza vendita sono 

accessibili dalla ‘Scheda Anagrafica’ dell’Agente.

Per ognuno dei sogge�, dal Capo Area agli Agenti Sottoposti, si potrà

specificare la rela�va zona di competenza. 

Sia per l’Agente che per il
Capo-Area, viene configurato
ed eseguito in ragione di
molteplici parametri:

Il potere contra�uale dell’agente

La �pologia di ar�colo venduto

Il se�ore di appartenenza del cliente



Modalità di liquidazione delle provvigioni

Storno automa�co delle provvigioni (in caso di insoluto Riba)

Predisposizione estra� conto periodici

Liquidazione a data fattura, per cui il sistema considera liquidabili le 
provvigioni nel momento di emissione del documento;

Liquidazione a data incasso, per cui gli impor� maturano nel momento 
in cui le par�te contabili (singole scadenze) risultano totalmente 
incassate.

La zona di competenza, il periodo di validità e la natura della transazione 

sono ulteriori discriminan� di cui il sistema può tener conto nel determinare 

l’importo provvigionale.

Per le fa�ure con metodo di pagamento Riba, in caso di liquidazione a 

data incasso, è possibile a�vare la funzionalità di storno automa�co 

del calcolo degli impor� già liquida� e di riaddebito degli stessi

al movimento di insoluto.

Ciò vuol dire che l’agente, da parte del cliente, percepirà gli impor� 

provvigionali a risanamento del debito maturato.

Questa funzione consente di predisporre per ciascun agente un 

estra�o conto periodico che, in maniera de�agliata, elenca i movimen� 

contabili per i quali risultano liquidabili gli impor� provvigioni.

Gli operatori potranno definire, per ciascun estra�o conto,

una specifica periodicità di liquidazione, in ragione degli accordi presi 

con l’agente.

!



Questo documento rappresenta un vero e proprio modello di fatturazione 

per l’agente, perchè espone tu� gli elemen� che compongono la fattura 

passiva, compresi gli impor� derivan� dal calcolo della ritenuta d’acconto 

e del contributo Enasarco a carico dell’agente.

Nel caso di capo-area, il sistema elenca in maniera organizzata non 

solo gli impor� provvigioni derivan� da vendita dire�a, ma anche 

quelli derivan� dall’operato dei sub-agen�.

La stampa dell’estra�o conto potrà essere:

Sintetica, visualizzando per ogni documento il totale documento e il 
totale degli impor� provvigioni da liquidare;

Analitica, esplicitando per ciascun documento le righe che concorrono 
al valore complessivo.



A�raverso il crusco�o di monitoraggio dei movimen� provvigioni

registra�, si potranno o�enere:

Report e analisi

Report di analisi del fatturato agenti, suddiviso per mesi e confrontabile 
con il risultato prodo�o negli esercizi preceden�;

Analisi della composizione del fatturato agente per cliente e per �pologia 
merceologica;

Analisi della composizione del fatturato agente su base territoriale.
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